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Accueil - Mécanique, électronique - Mécanique construction réparation - CAP Peinture en carrosserie

CAP Peinture en carrosserie

NIVEAU DE SORTIE
Niveau 3 (CAP,BEP,CFPA du Ter

Objectifs : degré)

FORMACODE
- Préparer l'intervention sur le véhicule ; 23607
- Réparer les éléments en matériaux composites détériorés ;
- Préparer la mise en peinture du véhicule ; SPECIALITES DE FORMATION
- Réaliser la mise en peinture du véhicule ; (NSF)
- Préparer le véhicule a la livraison. 254 Structures métalliques (y

compris soudure, carrosserie,
coque bateau, cellule avion)

CODE RNCP/RS

—1 . RNCP4933
Contenu de la formation :

NOM DU CERTIFICATEUR
Ministere de I'Education

Analyse fonctionnelle et structurelle (y compris lecture d'une représentation '
nationale et de la Jeunesse

d'un élément et/ou d'un mécanisme) ;
Les véhicules et leurs énergies : classification - ensembles mécaniques -

systemes constitutifs ; les circuits électriques - éclairage - signalisation ; les DATE D'ENREGISTREMENT DE
circuits hydrauliques - lubrification - refroidissement - freinage ; les LA CERTIFICATION
pneumatiques ; confort - sécurité, climatisation, chauffage, aide a la conduite 27/04/2023

et autres;

Les activités de peinture : les matériaux (aluminium, plastiques, composites,

aciers) ; les assemblages ; les produits de recouvrement - de finition ; les ACCESSIBLE PAR LA VAE

techniques d'application ; les matériels et équipements du peintre (cabines, Oui

pistolets et autres) ; les abrasifs ; les protections contre les risques de

corrosion ; le marouflage ; FORMATION CERTIFIANTE
Les activités de service : communication ; organisation de la réparation - Oui

collision ; réglementation - les regles de consumérisme ; qualité ; prévention

des risques professionnels ; tri sélectif des déchets. . o R
Derniere mise a jour

17/05/2024
Informations pratiques
. . . Date de . . .
Type d'action Lieu de formation . Chiffres clés Conctact siege
sessions

Lveée professionnel Gabriel Voisin - Lved GRETA CFA DE L'AIN

dycee Fﬁcr.° egg'ﬂf‘”et r: k;'.f d°'~°'t'”a'n Ycef: 100 % 1 rue de Crouy 01011 BOURG EN
Apprentissage eff:l?lz :grgsist%uzudoe Ie?plrce:;:)r:tér P oy 04/09/2023 Au de réussite BRESSE

21 avenue DE JASSERON 01001 BOURG EN |30/08/2024 Rechercher une

Formation 0474321590
BRESSE CEDEX formation 4
greta.ain@ac-lyon.fr



https://greta-cfa.ac-lyon.fr/recherche-formation?search_api_fulltext_1=&domaine=&sous-domaine=&greta=&eligible-cpf=All
https://greta-cfa.ac-lyon.fr/recherche-formation?search_api_fulltext_1=&domaine=&sous-domaine=&greta=&eligible-cpf=All

y
O Chiffres clés

100 %

de réussite
Rechercher une Formation

B organisa
Organisation

Rythme de la formation : Journée , Semaine , Temps
partiel

Durée indicative : 1 an

Durée totale en heures : 400 heures
Nombre d’heures en centre : 400 heures
Effectif mini - maxi:1-1.00

Modalités d’enseignement : Apprentissage

Modalités d’entrée et de sortie : entrées/sorties a dates
fixes

Rythme de la formation : N/A

0@

C(J\ﬂ\ Modalités pédagogiques
Formation certifiante : Oui

Type d'action : Apprentissage
Matériel et moyens utilisés : Autre

06—
a—

Q"— Acces

Public visés : Tout public

Niveau d'entrée : Non communiqué

Prérequis : aucune

Modalités d'accés : Admission aprés entretien , Admission sur dossier
Délais d'accés : Recrutement sur dossier et entretien

Eligible au CPF: OUI

Modalités d’accessibilité PSH : Le GRETA CFA est engage dans la
démarche H+: les personnes en situation de handicap sont
accompagnées tout au long de leur parcours de formation par un
référent H+.

@ Financement

Prix horaire indicatif : 18 €/h TTC
Modalités de financement : Contrat d'apprentissage
Nos Conditions Générales de Vente

NI -,
@ Métiers visés

H3404 : Peinture industrielle

~
Poursuite d’études

BAC PRO Construction des carrosseries


https://greta-cfa.ac-lyon.fr/recherche-formation?search_api_fulltext_1=&domaine=&sous-domaine=&greta=&eligible-cpf=All
https://greta-cfa.ac-lyon.fr/sites/default/files/2023-11/Nos%20Conditions%20G%C3%A9n%C3%A9rales%20de%20Vente.pdf

