
Titre professionnel Technicien réseaux IP

          

Objectifs :

- Intervenir sur un réseau IP

- Installer et maintenir des solutions VDI (Voix Données Images)

Contenu de la formation :

- Connexion d'un équipement numérique au réseau IP

- Intervention sur le câblage de l'infrastructure locale

- Installation et configuration des équipements réseau

- Intervention sur un réseau d'entreprise sécurisé

- Mise en place d'un serveur de données

- Intervention dans un domaine ActiveDirectory

- Intervention sur des solutions IP domotiques ou vidéo

- Installation et maintenance d'un système de téléphonie IP

NIVEAU DE SORTIE

Niveau 4 (Bac général , technologique ou

professionnel)

SPÉCIALITÉS DE FORMATION (NSF) 

326 Informatique, traitement de l'information,

réseaux de transmission des données

CODE RNCP/RS

RNCP35295

NOM DU CERTIFICATEUR

Ministère du Travail, du Plein emploi et de

l'Insertion

DATE D'ENREGISTREMENT DE LA

CERTIFICATION

16/02/2021

ACCESSIBLE PAR LA VAE

Oui

FORMATION CERTIFIANTE

Oui

Dernière mise à jour

20/05/2024

Informations pratiques

Type d'action Lieu de formation
Date de

sessions

Chiffres

clés
Conctact siège

Formation continue

Lycée professionnel Jacques de

Flesselles - Lycée des métiers du génie

électrique et de la bureautique

15 rue DE FLESSELLES 69001 LYON

Du 04/10/2023 Au

07/07/2024

GRETA CFA LYON METROPOLE

41 rue Antoine Lumière 69008 LYON

04 78 78 84 84

contact.greta.lyonmetropole@ac-lyon.fr



  Chiffres clés

CONSULTER NOS INDICATEURS (réussite, satisfaction, etc.)

  Les points forts de la formation

Formateurs issus du monde professionnel

Plateau technique équipé de matériel professionnel

Informations complémentaires sur le certificateur :

https://www.francecompetences.fr/recherche/rncp/35295/

  Organisation

Rythme de la formation : Temps partiel 

Durée totale en heures : 1260 heures

Nombre d’heures en centre : 980 heures

Nombre d’heures en entreprise : 280 heures

Effectif mini - maxi : 8 - 12.00

Modalités d’enseignement : Formation continue

Modalités d’entrée et de sortie : entrées/sorties à dates fixes

  Modalités pédagogiques

Formation certifiante : Oui

Type d'action : Formation continue

Modalités d’évaluation et/ou Modalités de Validation : Évaluations en

cours de formation et examen final devant un jury de professionnels

  Accès

Public visés : Tout public 

Niveau d’entrée : Non communiqué 

Prérequis : Réelle motivation pour évoluer vers les métiers

du numérique Pratique courante de l’outil informatique

Esprit de logique et de rigueur Aisance relationnelle, sens du

service Mobilité 

Modalités d'accès : Admission après test , Admission sur

dossier 

Délais d'accès : Admission après tests et entretien Une

réunion d'information collective, en amont de la formation,

permet de présenter le parcours de formation et de réaliser

des tests de positionnement suivis d'un entretien individuel

pour valider le projet professionnel. Les résultats

permettent d'élaborer un parcours de formation

personnalisé. Pour les demandeurs d’emploi, inscription à la

réunion d'information par leur conseiller Pôle Emploi. 

Modalités d’accessibilité PSH : Le GRETA CFA est engagé

dans la démarche H+: les personnes en situation de

handicap sont accompagnées tout au long de leur parcours

de formation par un référent H+.

  Financement

Prix horaire indicatif : 14 €/h TTC

Tarif global indicatif : 13808,20 € TTC

Financements possibles : Prise en charge des frais de

formation et de rémunération possibles (nous consulter)

Modalités de financement : Développement de

compétences – OPCO , Formation financée par la Région

sous réserve d’éligibilité , , Formation financée par Pôle

Emploi sous réserve d’éligibilité , , Individuel payant , , Le

prix de cette formation est déterminé en fonction du

parcours de formation , , Projet de transition professionnelle

Nos Conditions Générales de Vente

https://greta-cfa.ac-lyon.fr/sites/default/files/2024-02/INDICATEURS_2023.pdf
https://greta-cfa.ac-lyon.fr/sites/default/files/2023-11/Nos%20Conditions%20G%C3%A9n%C3%A9rales%20de%20Vente.pdf

